INFORMACNY LIST PREDMETU

Vysoka Skola: Vysoka Skola Danubius

Fakulta: Fakulta verejnej politiky a verejnej spravy

Kéd predmetu: Nazov predmetu: Verbalna a neverbalna komunikacia
FVPVS.KVPVE/
VNKd/17

Druh, rozsah a metéda vzdelavacich ¢innosti:
Forma vyucby: Prednaska
Odporticany rozsah vyucby ( v hodinach ):
TyZdenny: 2 Za obdobie Studia: 28
Metoda Stadia: prezencna

Pocet kreditov: 4

Odporacany semester/trimester Studia: 3.

Stupen Studia: 1.

Podmieniujuce predmety:

Podmienky na absolvovanie predmetu:

Vysledky vzdelavania:

Rétorika bola vzdy nevyhnutnou sti¢ast'ou politiky a prava. V modernom chapani sa vyc¢lenuje na
sféru

1. Verbalnej komunikacie 2. Neverbalnej komunikacie

Prva sféra verbalnej komunikécie uzko spolupracuje s jazykovedou a psychologiou osobnosti.
Zvladnut' komunikaciu na vys$sej a medzinarodnej trovni napomahaju nasledujice kroky. Je to
problematika sebaucty, sebavedomia, sebaovlddania. Proces argumentovania a presvedcovania v
rovine parrésie a doxy, ktora nevyhnutne musi konvenovat s etymologicko-nocionalnou podstatou.
Faktor modernej komunikécie musi spolupracovat’ s disciplinou konania a hlavne s rovinou taktu s
prihliadnutim na Specifickost’ ndrodnych identit. Okrem umenia re¢nit’ si Studenti osvojuji a umenie
spravne pomenovat’ ale aj umenie vediet’ poc¢uvat’ a zvladnut' problematiku otdzok. Predmet je
ukonceny ustnou sktiskou, ktorej obsahom je historicky prierez a vyvin rétoriky v eurdpskej kultare.
Dolezita sucast’ neverbalnej komunikacie je re¢ tela v ramci spolo¢enskych podnikov a hlavne v
komunikacii pri stolovani(pracovny obed, vecera). Re¢ tela v komunikécii chdpeme ako zaklad
imidzu a vystupovania a k tomu patri aj typoldgia osobnosti (primerand uprava, uces, obliekanie).

Struc¢na osnova predmetu:

Verbalna komunikacia, faktory sebavedomia, imidz, vystupovanie, odbornost’

Stupen koncentracie a jeho vplyv na argumentovanie a presvedCovanie

Ako vyuzit’ silu svojej osobnosti v komunikacii na vysSej urovni. Aladinov faktor. Nocionalita
Sebaovladanie, disciplina konania. Rovina slusnosti, zdvorilosti a taktu s prihliadnutim na
Specifickost’ narodnych identit

Otazky. Technika kladenia otdzok a psychosomaticka priprava na odpovede

Prezentécia vlastného nazoru. Re¢nicky prejav,

Mimika a gestikulacia na medzinarodnej urovni.

Re¢ tela, pracovna komunikécia pri stolovani

Klasifikacia spoloc¢enskych podnikov,

Forma pracovnych stretnuti v ramci biznis protokolu.

Imidz, vystupovanie, osobnost’. (videokamera)
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Odporucana literatura:

1. J. Kohout: Rétorika. Umenie hovorit’ a jednat’ s 'ud'mi.
2. Jén Findra: Stavba a prednes re¢nickeho prejavu

3.J. Toman: Ako dobre hovorit’

4.J. A. Nozin: Majstrovstvo hovoreného prejavu

5.J. Hubéacek: Kultlra reci

Jazyk, ktorého znalost’ je potrebna na absolvovanie predmetu:
slovensky

Poznamky:

Hodnotenie predmetov
Celkovy pocet hodnotenych Studentov: 129

A B C D E

FX

40.31 37.98 16.28 1.55 3.88

0.0

Vyuéujuci: Mgr. David Kollar, PhD.

Datum poslednej zmeny: 03.09.2024

Schvalil: prof. PhDr. Monika Cambaélikova, CSc.
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